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Jardim de Infancia Vila do Bispo - Portugal
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25 criancas

Jardim Infancia ~ 3_5 qNnOS

Vila do Bispo - Sala 2

50% 50%

criancas transportadas criancas estrangeiras
de outras localidades

Contextualizacao



Dormir com os tubaroes

Ir a Kidzania

Objetivo :
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Definir rendimento fixo (com asfamilias)
3 euros por crianca mensal = salario

Definir rendimento variavel execucaode
atividades (com o apoio das familias)

Integracao de outros projetos da sala

Patrocinios locais e apoio camarario

Motivacao
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Atividades Peditorios

Mensalidades

Poupancas Patrocinios

Senso Comum
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POUPAR

Sonho

Motivacao

Desafio
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Historia

Grunhim 4

Introducao do projeto
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Objetivo principal: Ser solidario
PRADAR Personalidade: O colaborador
Missao: Responsabilidade Social

Objetivo principal. Ser empreendedora

INVESTE Personalidade: A dindmica
Missao: Capacidade de multiplicar
Objetivo principal. Concretizar o sonho
POUPAS

Personalidade: O responsavel
Missao: O intocavel

Os Manos Grunhim: apresentacao
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Nascimen







Cabaz

Bolos Horta

Aprender a magia da
multiplicacao do dinheiro

Os Manos Grunhim: Investe Grunhim



Necessidade vs Desejo

Marcas populares vs Marcas brancas
Barato vs Caro

Despesa vs Rendimento

Percepcao de lucro

Os Manos Grunhim: Investe Grunhim
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Necessidade vs Desejo (tentacao)
Marcas populares vs Marcas brancas
Barato vs Caro

Despesa vs Rendimento

Percepcao de lucro

Os Manos Grunhim: Investe Grunhim



Nocao de tempo e de dedicacao
Despesa vs Rendimento
Percepcao de lucro

Os Manos Grunhim: Investe Grunhim



